Высокие цены ГСПИ РТВ – это миф, который придумали конкуренты.

«Порой, общаясь с потенциальным Заказчиком можно услышать, что цены ГСПИ РТВ высокие, сроки реализации заказов большие.
 Высокие цены, большие сроки – это миф, который придумали конкуренты. Нужно отдать должное, в условиях жесткой конкуренции  институт сохранил ответственность и качество выпускаемых проектных работ и рабочей документации. Сегодня серьезный Заказчик, «нахлебавшись» проблем с фирмами «однодневками», которые рисуют проекты «на коленке» за копейки и потом исчезают, возвращается к нам. Потому, что «сляпать» проект можно, но кто будет нести ответственность за проектные решения потом, через 5-20 лет. Сборник базовых цен прописан для всех, также институт всегда применял и применяет понижающий коэффициент для постоянных заказчиков и при выполнении больших объемов работ. Цены конкурентные, качество высокое, что подтверждает Госэкспертиза при прохождении проектов, сроки реальные, и они обсуждаются всегда с Заказчиком. ГСПИ РТВ никогда не делал и не будет делать, в угоду корыстным целям и времени, «халтуру». Мы дорожим своим именем, маркой и ответственностью перед Заказчиком.
В наших архивах сохранены проекты за всю историю института и к нам обращаются Заказчики 60-70 годов. Попробуйте найти материалы у фирм «однодневок». 
Резюмируя: ГСПИ РТВ дорожит Заказчиком и делает все, чтобы Заказчику было комфортно работать с нами.  Учитывая потребности времени и Заказчика, мы разместили на официальном сайте ФГУП ГСПИ РТВ тарифы на основные виды работ, которые позволяют оценить их конкурентность. Понятно, что весь список работ и услуг мы разместить не сможем, но хотя бы основные виды работ, разовые услуги мы довели до наших Заказчиков.

Наш девиз: «Качество, ответственность, конкурентные цены. Мы дорожим Заказчиком!».
Из выступления на совещании заместителя директора по коммерческим вопросам С. Мельникова.

